
PRODUKT/DIENSTLEISTUNG

KUND*INNENSEGMENT

EINE BESTIMMTE AUFGABE ZU ERLEDIGEN

EIN PROBLEM/EIN GEWINN GELÖST WIRD/GESCHAFFEN WIRD

MEIN(E)/UNSER(E)

HILFT

INDEM .

Quelle: erstellt durch die Sirius Minds GmbH für das “Seminar Gründerin” im Rahmen des BMWE geförderten EXIST Women-Stipendiums. Basierend auf Osterwalder, A., Pigneur, Y., Bernarda, G., & 
Smith, A. (2015). Value Proposition Design: Wie Sie Produkte und Services entwickeln, die Kunden wirklich wollen. Campus Verlag.  


